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Opintojakso Tuotteistaminen ja kaupallistaminen (01230), 10.0
Toteutus HLB1012: 2/2010-2011 (03.01.2011 - 20.06.2011)
Tyyppi INNOVATIIVINEN LITKETOIMINTA (B001)
Ryhmat Ensisijainen: HLB10SN Muut;

Projektissa mukana

Luennoitsijat

Osallistujamaér &t

Minimi: Maksimi:

IImoittautumisaika

29.11.2010 08:00 - 05.12.2010

Paasidantoinen toteutusajankohta

Soveltuvuus

Vaihto-opiskdijoille: Ei Vapaasti valittaviin: Ei Avoimen opisk: Ei Soveltuu
virtuaali-AMK:n opintoihin: Ei

Opettajat Airaksinen Pyry (Muu opettaja), Knuutinen Reijo (Muu opettaja), Palmén Eeva (Muu
opettaja)
Kampus Laurea Hyvinkaa

Paasaantdinen toteutuspaikka

Toteutustapa

Muu toteutustapa, Projekti/Hanke/T& K Kieli: suomi Virtuaalisuus:
1 op T&k-integraatio: 3 op

Toteutusluokka

Painoalat

Arviointi viimeistaan 20.07.2011 Suoritusmateriaalin arkistointi paattyy: 20.06.2012

Tenttipaivat Varsinainen: Tuotteistaminen ja kaupallistaminen 21.4 klo 8.15. Juridiikka 17.5 klo

8.15 Uusinnat: 09.06.2011

Opintojakson suoritettuaan
opiskelija osaa

* kayttda luovan tyoskentelyn periactteita ja soveltaa niité tuote- ja
pal vel ukehitysprosessissa ja asi akasl 8ht6i sen toiminnan suunnittel ussa.

« tutkia ja analysoida asiakkaita ja markkinoita.

« kehittad, tuotteistaa, suojataja kaupallistaa liiketaloudel lisesti kannattavia tuotteita ja
palvelujaja ottaa huomioon néihin liittyvan lainséddannon.

« luoda ja kehittda yrityksen asiakkuuksia.
« ottaa huomioon toiminnassaan seikat, joita elinkeino-oikeudelliset,

markkinaoikeudelliset, kuluttajaoikeudelli set, tekijénoikeudelliset ja
kilpailuoikeudelliset sédnnokset edellyttavat.

Edeltavat opinnot

Osaamistavoitteet

Tuottei stamisen ja kaupallistamisen osuusSoveltaa luovan tydskentelyn periaatteita
liiketoiminnan ideoimiseen ja liikeidean kehittdmiseen. Opiskelija 0saa ottaa 0saa ja
johtaa tuote- ja palvel ukehitystd. Osaa gjatella asiakas -ja kuluttajal dhtdisesti ja soveltaa
organisaation tietoa ja taitoja asiakad ahtdisesti. Markkinatutkimuksen k&yttaminen
systemaattisesti, erityisesti tuotekehitysprosessissa. Opiskelija késittédd uusien
asiakkaiden tarkeyden organisaatiolle ja 0saa systemaattisesti etsid uusia asiakkaita
yritykselle.Juridiikan osuusOpiskelija osaa tuottei staessaan ja kaupal listaessaan suojata
tuote-ja pal vel uinnovaatioita ja huomioida néihin liittyvén |ainsdadannon.

K eskeinen sisalto

Tuottei stamisen ja kaupallistamisen osuusL uova tydskentely prosessina.
Liikeidea.Markkinatutkimuksen hyddyntaminen liiketoiminnan
kehittdmisessi. A siakkuusgjattel un perusteet. Juridiikan osuuslmmateriaalioikeudet,
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markkinaoikeuden perusteet, julkisia hankintoja koskeva sééntely.

Oppimateriaali

Tuotteistamisen ja kaupallistamisen osuus.K otler Philip: Marketing Management 11th
Edition

Chapters:
11 Positioning and Differentating the Market Offering Through the Product Life Cycle

12 Developing New Market Offerings

I sokangas Jouko, Kinkki Seppo: Y rityksen Perustoiminnot 2002
Luvut

1 Kaikki yritykset toimivat samallatavalla

2 Yrittdjyyden syntyminen

3 Yritystoiminnan perusmalli

4 Yrityksen sidosryhmét

10 Pelkk& tuotanto ei riitd, on myds markkinoitava

13 Strategia ja strateginen johtaminen

Juridiikan osuus:Haarmann, Pirkko-Liisa- Mansala, Marja-Leena:

Immateriaalioikeuden perusteet (2007)Makinen, Pentti - Paloranta, Paula - Pokela,
Hannu - Vuori, Kristiina: Markkinaoikeuden perusteet (2006), luvut 6, 8-10 ja 13.

Arviointikriteerit ja
arviointimenetelmat

Tuottei stamisen ja kaupallistamisen osuus:Sense -liikeideakilpailuun osallistuminen
(hyvaksytty/hylétty)Liikeidean esittdminen 1-5Liikeidean esittelymateriaalit
(tarkennetaan opintojakson alussa) (hyvaksytty / hylétty) Tentti 1-5 Juridiikan
osuusTentti 1-5

Projekti/hanke (nimi)

Sense liikei deakil pailuun osallistuminen. Palautus 23.3.2011

Opiskelijan tydmaaran
jakautuminen

Tuottel staminen ja kaupallistaminen 8opJduridiikka 20p
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