<P

LAUREA

1/2
TOTEUTUSSUUNNITELMA Valmis
Opintojakso Kaupan toimintaymparisto ja kilpailukeinot (A9402), 5.0
Toteutus TOE1611: 1/2016-2017 (12.09.2016 - 04.12.2016)
Tyyppi KAUPPA JA YRITTAJYYS (A882)
Ryhmat Ensisijainen; TOE16SY Muut:
Projektissa mukana
Luennoitsijat
Osallistujamaér &t Minimi: 20 Maksimi: 40
[Tmoittautumisaika 08.08.2016 08:00 - 22.08.2016
Paasidantoinen toteutusajankohta
Soveltuvuus Vaihto-opiskdijoille: Ei Vapaasti valittaviin: Ei Avoimen opisk: Kylla Soveltuu
virtuaali-AMK:n opintoihin: Kylla
Opettajat Marstio Tuija (Vastuuopettaja), Tuukkanen Tarjaleena (Muu opettaja)
Kampus Laurea Kerava
Paasadantoinen toteutuspaikka Virtuaalisesti
Toteutustapa Verkkolvirtuaali Kieli: suomi Virtuaalisuus: 5 op T& k-integraatio: 0 op
Toteutusluokka
Painoalat Ei painoaayhteytta
Arviointi viimeistaan 16.01.2017 Suoritusmateriaalin arkistointi paattyy: 16.12.2017
Tenttipadivat
Opintojakson suoritettuaan Opiskelija osaa
opiskelija osaa . muodostaa kokonai skésityksen kaupan alasta ja sen merkityksestéd Suomessa
. kuvailla eri vahittaiskaupan toimial ojen asiakaskohderyhmié seka sitd, mihin ne
rahaa kayttavéat
. kertoa kaupan roolin jatehtavét jakel uketjussa
. kuvailla, milla keinailla yrittg &pohjainen kauppa kil pailee
. osaa méaritel|a kauppiasyrittgjan roolin vahittéi skauppaketjussa ja
ketjuyrityksessa

Edeltavat opinnot

Edeltavat opinnot, lisitietoja Osallistuminen opintojaksolle edellyttda markkinoinnin ja henkil6stéhallinnon
perusteiden hallintaa.

Opiskelija suorittaa opintojaksot jarjestyksessa:

. Kaupan toimintaympéristo ja kilpailukeinot (1)
. Osaston henkil6stén ja myynnin johtaminen (2)
. Tunnusluvut ja johtaminen (mahdollisuus suorittaa kevaalla 2017)

Opintojakson 1 (Kaupan toimintaympéristo ja kil pailukeinot) teemojen jérjestyksellé el
olevélia Sen sijaan opintojaksoilla 2 (Osaston henkil stén ja myynnin johtaminen) ja 3
(Tunnusluvut ja johtaminen ) teemat on suositeltavaa tehda annetussa jarj estyksessa,
koska myoShemmat tehtavét rakentuvat osin aikal semmassa tehtavassa hankitun
ymmarryksen ja osaamisen paélle. Y hden 5 op opintojakson arvioitu suoritusaika on 1-2

Téassa linkki opiskelijan oppaaseen: Opiskelijan opas

Keskeinen sisélto Kaupan toimintaymparisto ja kilpailuke not -opintojakso jakaantuu viiteen
opintoteemaan. Jokainen niista tarjoaa yhden ndkdkulman kaupan toimintaan: pohditaan
toimialaa, asiakkaita, jakel ukanavia seka kilpailukeinoja. K oska téssé opiskelussa
keskitytaan yritt&jdpohjai seen vahittéi skaupan ketjutoi mintaan, tarkastellaan viidentena
nakokulmana viela kauppiasta.
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Oppimateriaali

Oppimateriaali [6ytyy Moodlen tyétilasta kunkin opintojakson

kohdalta. Taustakirjallisuus:Havumaki, H. 2006. Kauppa: toiminnan suunnittel usta
markkinointiin. Keuruu: Otava.R&m0o, S (toim). 2008. Retail: Kaupan tyot ja toiminnot.
Helsinki: Edita.

Ohjausjaviestinta

Opiskelija saa ohjausta M oodlen oppimisympariston kautta. Osasta tehtavia (arviointi
1-5) annetaan kirjallinen palaute ja osasta tulee hyvaksytty/hyltty - merkinta.

Arviointikriteerit ja
arviointimenetelméat

Loydét arviointikriteerit Opiskelijan oppaasta.

Muut toteutug arjestelyt

Tama opintojakso on suunnattu ainoastaan avoimen amk:n opiskelijoille.Tieto
hyvaksymisestd opintojaksolle 1&hetetddn sdhkdpostitse viikolla 34.0pintojaksolle
hyvaksytty opiskelija saa sitten tunnukset Moodle-jérjestelmééan Kauppajayrittgjyys -
tydtilaan.

Tehtaviin tutustuminen ja suorittaminen on mahdollista itsendisesti omaan tahtiin, mutta
huomioithan seuraavan ohjeellisen aikataulun, jos aiot suorittaa syksyn aikana
molemmat opintojaksot:

. Kaupan toimintaymparisto ja kilpailukeinot (palauta tehtévét 23.10. mennessd)

. Osaston henkil 6ston ja myynnin johtaminen (palauta tehtévét 4.12. mennessa)
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