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TOTEUTUSSUUNNITELMA Valmis

Opintojakso Myynti- ja neuvottelutaidot (F7106), 5.0
Toteutus TOF1611: 1/2016-2017 (29.08.2016 - 23.12.2016)
Tyyppi LAUREA STARTUP (G108)

Ryhmat Ensisijainen: TOF16SY Muut:

Projektissa mukana

Luennoitsijat Annukka Jussila

Osallistujamaar at

Minimi: Maksimi:

[Imoittautumisaika

16.05.2016 08:00 - 31.05.2016

Paasaantdinen toteutusajankohta

Soveltuvuus

Vaihto-opiskelijoille: Ei Vapaasti valittaviin: Kylla Avoimen opisk: Kylla Soveltuu
virtuaali-AMK:n opintoihin: Ei

Opettajat Jussila Annukka (V astuuopettaja)
Kampus LaureaLohja
Paasaantdinen toteutuspaikka Kampuksella

Toteutustapa

Optimatoteutus/opiskelijaryhmaKieli: suomi Virtuaalisuus: 0 op T& k-integraatio:
Oop

Toteutusluokka

Painoalat Palveluliiketoiminta

Arviointi viimeistaan 23.01.2017 Suoritusmateriaalin arkistointi paattyy: 23.12.2017
Tenttipaivat

Opintojakson suoritettuaan
opiskelija osaa

Opiskelija osaa

. hallitsee myyntiprosessin vaiheet

ymmartaa henkil 6kohtai sen myyntityén perusteet

tunni staa asiakkaan tilanteen jatarpeen

0saa toimia asiakasl dhtoisesti ratkai sumyynnissa

osaa laatia myyntitilanteelle tavoitteel lisen ennakkosuunnitelman

Edeltavat opinnot
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