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TOTEUTUSSUUNNITELMA Valmis

Opintojakso Myynti ja markkinointi (G8109), 5.0

Toteutus HYG1111: 1/2011-2012 (29.08.2011 - 19.12.2011)

Tyyppi LIIKETOIMINNAN KEHITTAMISEN SUUNNITTELU (GO056)

Ryhmat Ensisijainen: HY G11SJ Muut:

Projektissa mukana

Luennoitsijat Vesa Taatila, Maria Suokannas, Jarmo Heinonen, Helkki Ruuskanen, Ville Saarikoski

Osallistujamaar at

Minimi: Maksimi:

[Imoittautumisaika

23.05.2011 08:00 - 05.06.2011

Paasaantdinen toteutusajankohta

Soveltuvuus

Vaihto-opiskeijoille: Ei Vapaasti valittaviin: Kylla Avoimen opisk: Ei Soveltuu
virtuaali-AMK:n opintoihin: Ei

Opettajat

Saarikoski Ville (Muu opettaja), TaatilaVesa (Muu opettaja)

Kampus

Laurea Otaniemi

Paasaantdinen toteutuspaikka

Toteutustapa

Muu toteutustapa, Projekti/Hanke/T& K Kieli: suomi Virtuaalisuus:
0op T&k-integraatio: 5 op

Toteutusluokka

Painoalat

Arviointi viimeistaan

19.01.2012 Suoritusmateriaalin arkistointi paattyy: 19.12.2012

Tenttipadivat

Opintojakson suoritettuaan
opiskelija osaa

TaI |& osaami salueella opiskelijoiden on osoitettava kykya:
oppia tunnistamaan potentiaaliset asiakkaat jalaatia strategia néiden
saavuttamiseksi

. kaupallistaa kehittémisideoita

. laatia niin strategisesti kuin toiminnallisesti toteuttamiskel poinen
markkinointisuunnitelma yritykselle ja tuotteille/palvel uille

. | aatia tuotteel |l een/pal vel ull een toteuttami skel poinen myyntisuunnitelma

. kehittéd ja luoda markkinointi- ja myynninedistdmismateriaalia eri medioita
hyvéksikayttéen

. suunnitella tuotteiden myynnin logistiikkaa

Edeltavat opinnot

Ohjausjaviestinta

"Opintojakso” tarkoittaa téssd Y AMK-ohjelman 1. vaiheen arvioitavaa kokonai suutta.
Varsinaista opintojaksoa ei t&std aiheesta erikseen jérjesteta.

Arviointikriteerit ja
arviointimenetelmét

Arviointikriteeristd 16ytyy opetussuunnitelman yhtei sesta osiosta.
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