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Opintojakso Liiketoimintaosaaminen (R0209), 10.0

Toteutus HLG21621: 2/2016-2017 (09.01.2017 - 20.06.2017)

Tyyppi LITIKETOIMINTA- JA YRITTAJYY SOSAAMINEN (R035)
Ryhmat Ensisijainen: HLG217KN Muut:

Projektissa mukana

Luennoitsijat Eeva Miettinen, Tomas Illman, Merja Wirman

Osallistujamaar at

Minimi: 40 Maksimi: 60

[Imoittautumisaika

28.11.2016 08:00 - 09.12.2016

Paasaantdinen toteutusajankohta

Paivaaikaan arkisin

Soveltuvuus

Vaihto-opiskelijoille: Ei Vapaasti valittaviin: Kylla Avoimen opisk: Kylla Soveltuu
virtuaali-AMK:n opintoihin: Ei

Opettajat Miettinen Eeva (V astuuopettgja), I1lman Tomas (Muu opettgja), Wirman Merja (Muu
opettaja)

Kampus Laurea Otaniemi

Paasaantdinen toteutuspaikka Kampuksella

Toteutustapa

Muu toteutustapa, Optimatoteutus/opiskelijaryhmaKieli: suomi Virtuaalisuus:
0 op T&k-integraatio: 3 op

Toteutusluokka

Painoalat Opiskelijayrittgjyys, Palveluliiketoiminta

Arviointi viimeistaan 20.07.2017 Suoritusmateriaalin arkistointi paattyy: 20.06.2018

Tenttipaivat Varsinainen: Liiketoimintaosaaminen 9.2, Markkinointi 14.2, Liikeidea 16.2 Uusinnat:

16.03.2017, 20.04.2017, 18.05.2017

Opintojakson suoritettuaan
opiskelija osaa

Opiskelija osaa

. tunnistaa liiketoi mintaympéristén mahdollisuudet, toimijat ja verkostot
. kuvata kil pailutilanteen merkityksen yrityksen menestymiselle

. kuvata kannattavaan liiketoimintaan vaikuttavat tekijét

Edeltavat opinnot

IN_Tuol

Oppimateriaali Viitala-Jylh& Liiketoimintaosaaminen, Menestyvan liiketoiminnan perusta (2013 tai
vanhempi)Bergstrom, Leppanen: Yrityksen asiakasmarkkinointi (2015 tai
vanhempi)http://www.theseus fi/bitstream/handle/10024/69139/Haataja_Henri_ K uosmane

Muut toteutug arjestelyt Case -tyoskentely tiimeissa viikoilla 4-8Uusintatentit ovat seuraavasti:-

Liiketoimintaosaaminen ja markkinointi 16.3 ja 20.4-Liikeidea20.4 ja18.5
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