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Ryhmat Ensisijainen: HYV315SJ Muut:

Projektissa mukana

Luennoitsijat Ville Saarikoski

Osallistujamaar at

Minimi: 12 Maksimi: 35

[Imoittautumisaika

18.05.2015 08:00 - 31.05.2015

Paasaantdinen toteutusajankohta

Soveltuvuus

Vaihto-opiskelijoille: Ei Vapaasti valittaviin: Ei Avoimen opisk: Ei Soveltuu
virtuaali-AMK:n opintoihin: Ei

Opettajat

Saarikoski Ville (Vastuuopettaja), Ekstrom Maria (Muu opettaa)

Kampus

Laurea Tikkurila

Paasaantdinen toteutuspaikka

Kampuksella

Toteutustapa

Optimatoteutus/opiskelijaryhma Kieli: suomi Virtuaalisuus: 3 op T& k-integraatio:
lop

Toteutusluokka

Painoalat

Arviointi viimeistaan

12.02.2016 Suoritusmateriaalin arkistointi paattyy: 23.12.2016

Tenttipaivat

Opintojakson suoritettuaan
opiskelija osaa

. johtaa liiketoiminnassa uusia ekosysteemeja
. luoda, johtaa ja kehittda toimijaverkostoja kansallisesti ja kansainvalisesti
. johtaa strategista myyntity6ta

Edeltavat opinnot

Oppimateriaali Networks, Crowds and Markets - Reasoning about a Highly Connected World, David
Eadley and Jon Kleinberg, soveltuvin osin
Muut toteutus &rjestelyt L ahitapaamiset Tikkurilassa. Lisétietojal0ytyy optimasta viimeistdan 8.10.To 8.10 klo

16.30 - 20:00La 12.12 klo 9-16
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