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Opintojakson suoritettuaan
opiskelija osaa

● johtaa liiketoiminnassa uusia ekosysteemejä
● luoda, johtaa ja kehittää toimijaverkostoja kansallisesti ja kansainvälisesti
● johtaa strategista myyntityötä

Edeltävät opinnot
Oppimateriaali Networks, Crowds and Markets - Reasoning about a Highly Connected World, David

Easley and Jon Kleinberg, soveltuvin osin
Muut toteutusjärjestelyt Lähitapaamiset Tikkurilassa. Lisätietoja löytyy optimasta viimeistään 8.10.To 8.10 klo

16.30 - 20:00La 12.12 klo 9-16
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