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Opintojakson suoritettuaan
opiskelija osaa

. johtaa liiketoiminnassa uusia ekosysteemeja
. luoda, johtaa ja kehittda toimijaverkostoja kansallisesti ja kansainvélisesti
. johtaa strategista myyntityéta

Edeltavat opinnot

Edeltavat opinnot, lisitietoja

Digitalisaatio on merkittava trendi. Digitalisoituva maailma on ymmarrettavissa
tarkastelemalla informaation luonnetta, verkostoja ja yritysten keskinaista riippuvuutta
(peliteoria). Shapiro& Varianin kirjassa Information Rules saa hyvén késityksen, miten
se, etttd tiedon marginaalikustannus on 18hes nolla muuttaa liiketoiminnan logiikkaa.
Easley& Kleinbergin kirjasta saa kuvan verkostojen ja keskindisen rii ppuvuuden
merkityksesta nykyaikaisessa liiketoiminnassa. Laudon& Travers puolestaan luova
kuvan, miten liiketoiminnat eri toimialoilla ovat teknologian ansiosta muuttumassa ja
kehittymassa.Néiden pohjalta kéydaén keskustel ua ja analysoi daan, miten toimial oja voi
rakentaa (johtaa liiketoiminnassa uusia ekosysteemeja) ja minkalaisia verkostoja
kannattaa luoda. Avain tuotteiden ja pal veluiden tunnistaminen on strategisen
myyntity6n keskitssa.
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Taustamateriaaia:Easley David, Kleinberg Jon, Networks, Crowds and Markets -
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Arviointikriteerit ja
arviointimenetelméat

Markkinamuotoilun kurssi on yksi ensimmaisia ja alkaa pe 9.9.18hipéivana ja muu kurssi
toteutaan verkossa ja siella olevaan materiaaliin tukeutuen.Naista tulee viel & erikseen
tietoa al oittamisen yhteydessa.
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