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TOTEUTUSSUUNNITELMA Valmis

Opintojakso Markkinamuotoilu ja strateginen myynti yrityskasvun mahdollistgjina (V1492), 5.0
Toteutus HYV31711: 1/2017-2018 (28.08.2017 - 22.12.2017)

Tyyppi KASVUN JOHTAMISEN TYOKALUT (V092)

Ryhmat Ensisijainen: HYV317SJ Muut:

Projektissa mukana

Luennoitsijat Ville Saarikoski

Osallistujamaar at

Minimi: 12 Maksimi: 35

[Imoittautumisaika

15.05.2017 08:00 - 31.05.2017

Paasaantdinen toteutusajankohta

Opiskelijan oman aikataulun mukaan

Soveltuvuus

Vaihto-opiskélijoille: Ei Vapaasti valittaviin: Ei Avoimen opisk: Ei Soveltuu
virtuaali-AMK:n opintoihin: Kylla

Opettajat

Saarikoski Ville (Vastuuopettaja), Ekstrom Maria (Muu opettaja)

Kampus

Laurea Tikkurila

Paasaantdinen toteutuspaikka

Virtuaalisesti

Toteutustapa

Optimatoteutus/opiskelijaryhma Kieli: suomi Virtuaalisuus: 4 op T& k-integraatio:
Oop

Toteutusluokka

Painoalat

Arviointi viimeistaan

22.01.2018 Suoritusmateriaalin arkistointi paattyy: 22.12.2018

Tenttipaivat

Opintojakson suoritettuaan
opiskelija osaa

. johtaa liiketoiminnassa uusia ekosysteemeja
. luoda, johtaa ja kehittda toimijaverkostoja kansallisesti ja kansainvélisesti
. johtaa strategista myyntityéta

Edeltavat opinnot
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